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7月31日 15:00-17:00  火 
大阪/梅田 グランフロント大阪 ナレッジキャピタルカンファレンスルーム 

北館 タワーB棟 10F  B08会議室（大阪市北区大深町3-1）  

第
一
部 

第
二
部 

「日本を取巻くサイバー攻撃の趨勢と現状」 
～経営者が見逃しているサイバー攻撃の本質～ 

講師：伊東  寛氏 
 元経済産業省大臣官房サイバーセキュリティ・情報化審議官 

「企業のサイバーリスク対策の実例」 
～進化する脅威の全容と日本企業のセキュリティ課題への対策～ 

講師： ジェフ・モルツ氏 
  Secure Works Japan株式会社 代表取締役  

「サイバー保険の仕組/特徴と活用事例」 
講師：銀泉株式会社/JLTﾘｽｸ･ｻｰﾋﾞｽ･ｼﾞｬﾊﾟﾝ株式会社 



講師プロフィール 

本セミナーお申込みはＦＡＸ/メールにて受付をいたします。必要事項をご記入の上、送信ください。 
●本セミナーは、事前のお申込みが必要となります。 
●お申込多数の場合、1社の参加人数を制限させていただく場合がございます。 
●保険代理店業および競合に類する業と弊社にて判断したお客様には、当日のご参加をお断りする場合がございます。 

ＦＡＸ    03-5226-2884      【事務局】 銀泉㈱東京法人営業推進部 

メールアドレス seminar@ginsen-gr.co.jp          担当 大島/松本/小林 

貴社名 

参加者名 
(所属、役職) 

・ 

・ 

ご連絡先 ＴＥＬ：             Ｅ－ｍａｉｌ： 

会場アクセス 

[お客様情報の取扱いについて] 
ご記入いただきましたお客様の個人情報は本セミナーの参加者登録のみに利用し、第三者に開示・提供・委託することはございません。 

伊東  寛 (いとう ひろし) 元経済産業省大臣官房サイバーセキュリティ・情報化審議官 

工学博士。1980年、慶應義塾大学大学院（修士課程）修了。同年、陸上自衛隊入隊。以後、技術、情報及びシステム関係の部

隊指揮官・幕僚等を歴任。陸自初のサイバー戦部隊であるシステム防護隊の初代隊長を務めた。2007年に退官後、株式会社シマン

テック総合研究所主席アナリスト、株式会社ラック ナショナルセキュリティ研究所所長などを経て、2016年経産省審議官に着任。 

2018年５月退職。 

主な著書に『「第５の戦場」サイバー戦の脅威』『サイバーインテリジェンス』『サイバー戦争論』などがある。 

お申込み方法 

【ご質問欄】講師への質問、セミナーで触れてほしい内容などご要望がある場合は下記にご記入ください。 

2018-02G 

会場アクセス 

【お問い合わせ先】 

銀泉㈱東京法人営業推進部 
担当：大島/松本/小林 
TEL   03-5226-2610 
FAX   03-5226-2884 

グランフロント大阪 ナレッジキャピタルカンファレンスルーム 

北館 タワーB棟 10F  B08会議室    

大阪市北区大深町3-1 
 
JR「大阪駅」（アトリウム広場） …徒歩3分 
地下鉄御堂筋線「梅田駅」 …徒歩3分 
阪急電鉄「梅田駅」 …徒歩3分 

グランフロント大阪   
北館 タワーB棟 10F  B08会議室 

ジェフ・モルツ（Jeff Multz）SecureWorks Japan株式会社 代表取締役 

2015年2月より、セキュアワークス・ジャパンの総責任者・ジェネラル・マネージャーとして日本に駐在し、日本を含むアジアのセキュリティビジネ

スを牽引しています。30年以上にわたりＩＴ業界に従事しており、直近14年は、北米SecureWorksのエグゼクティブチームの一員として、

自社のセールスに大きく寄与してきました。一方でセキュリティ・エバンジェリストとしての顔も持ち、1年間のうち40週は世界各地を飛び回り、

サイバーセキュリティに関するスピーチやディスカッションを行っております。訪問先CIO/CISOとの対話は年間100回に上っております。 

 また、これまで200以上のセキュリティ関連の記事や書物を上梓し、社会に対しても貢献してまいりました。ジェフは24歳の時、CRMならび

にSFAのソリューションを提供する、EmergingMarketTechnologies(EMT)という会社を起業し、販路拡大に従事した経験を持ってい

ます。EMTは順調に成果をあげ、2000年には、ZlandCorporationに売却しました。この経験を活かし、テレマーケティングやセールス、

サービス販売戦略などに関する書物や論文を数多く執筆しております。 


